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Exemple de note — extraits anonymisés

Cette page illustre un point précis : ici, il ne s'agit pas de “conseils sur des pays”. |l s'agit d'un arbitrage
centré sur la personne : comment toi tu vas fonctionner dans chaque zone, et quel choix minimise tes
risques réels (dispersion, friction institutionnelle, épuisement, erreurs irréversibles). Les extraits sont

Contexte du

Un entrepreneur hésite entre trois zones d'implantation pour quitter la France.

cas Objectif : choisir une base qui tient en exécution (banque / statuts / conformité) sans
casser son rythme , et distinguer clairement base business vs base de vie .

Note : Ce livrable est calibré sur la personne : ressenti, fonctionnement, frictions, points de rupture.

Pourquoi laréponse n’est jamais “générale”

Deux personnes peuvent vivre le méme endroit de maniére opposée. A contraintes “objectives” proches
(budget, statut, langue), ce qui change tout, c’est la compatibilité entre la personne et I'environnement.

» Ressenti : certains lieux apaisent et focalisent, d’autres saturent et dispersent.

 Fonctionnement : rythme, maniere de décider, besoin de structure vs besoin de souplesse.

« Frictions : administration, culture implicite, niveau de formalisation, tempo, tolérance au flou.

C’est pour ¢a qu’un lieu peut propulser quelqu’un (fluidité, focus, exécution) alors que ce méme lieu peut contraindre
quelgu’un d’autre (frustration, épuisement, conflit avec le systéme). Les extraits ci-dessous illustrent cette logique “ toi
dans ce pays ". Les passages non affichés sont signalés par (.../...) .

VERDICT

Oman (Mascate) = base prioritaire « Paraguay (Asuncion) = option secondaire

sous conditions ¢ Japon (Ishigaki) = base de vie, pas base business

La logique n’est pas “quel pays est le mieux”. La logique est : dans quel pays tu tiens quand c¢a devient
administratif, bancaire, et répétitif — sans te disperser ni te cramer.

Décision par zone

Zone Décision

Oman (Mascate) BASE
OPTION

Paraguay (Asuncion)

Japon (Ishigaki) VIE

Extraits (anonymisés)

Ton usage

Tu poses une base “propre” pour
exécuter ton business.

Tu l'utilises comme alternative si c’est
cadré et controlé.

Tu l'utilises pour vivre et respirer, si le
business est porté ailleurs.

Extrait 1 — La demande (centrée personne)

Ta friction dominante

Accepter le rythme “preuves &
procédures” sans impatience.

Risque de dépendance a des tiers si tu
toléres le flou.

Friction élevée si tu veux y porter
l'institutionnel du business.



Question client

“Je veux quitter la France, mais je n'arrive pas a trancher entre trois zones d'implantation. Je veux une
base pour exécuter mon business international sans me retrouver bloqué par la banque et la conformité. Et
je veux arréter de tourner en rond : je veux une décision nette.”

()

Extrait 2 — “Toi dans ce pays” (fonctionnement personnel)

Oman (Mascate) — Base — toi : exécution / stabilité

Comment tu fonctionnes

Tu performes si tu acceptes le
mode “preuves, dossiers,
séquence”. Tu avances par
étapes claires.

(il

Paraguay (Asuncion) — Option — toi :

Comment tu fonctionnes
Tu dois étre strict : tout par écrit,
tout tracable. Tu ne laisses
jamais une zone grise s’installer.

(.1...)

Ce que cate donne

Une base bancable et structurée
: tu exécutes sans te battre tous
les jours avec le systéme.

opportunité / controle

Ce que cate donne

Une option utile si tu veux une
alternative — a condition que tu
gardes le contrble et la
substituabilité.

Japon (Ishigaki) — Vie — toi : routine / respiration

Comment tu fonctionnes

Tu te sens bien si tu veux une
routine solide. Tu t'alourdis si tu
veux y porter I'institutionnel du
business.

(...

Ce que cate donne

Un cadre de vie stable et
structurant. Tres bon si
I'exécution business est déja
sécurisée ailleurs.

Extrait 3 — Conclusion (personnelle + nette)

Conclusion

Ton point de friction

Si tu cherches du “rapide /
flexible”, tu vas t'agacer. Ici, tu
gagnes en stabilité, pas en
vitesse.

Ton point de rupture

Si tu toléres “on verra”, tu
deviens dépendant d’'un
intermédiaire. Et Ia, tu perds ton
avantage.

Ton risque

Le pays peut devenir une “belle
cage” si tu forces une base
business : plus de friction, plus
de charge mentale.

Verdict : Oman en base. Paraguay uniquement si tu appliques un contrdle strict (tracable / écrit /
remplacable). Japon traité comme un choix de vie : excellent pour respirer, mauvais si tu veux y porter

I'exécution business.

Raison personnelle : ton risque n’'est pas “d’étre décu par un pays”. Ton risque, c’est la dispersion + la
friction institutionnelle : tu t'épuises, tu repousses, tu perds de la vitesse. Le choix vise un environnement

ou tu tiens quand le réel arrive.

(...

Les passages masqués sont signalés par (.../...) pour préserver les détails sensibles et la méthode interne.



Ce que cet exemple prouve

Tu obtiens Tu n’obtiens pas

* un verdict net * des infos générales “pays”
* un réle clair par zone « un contenu d’influenceur

* un diagnostic centré sur toi (fonctionnement / e un “on verra”

frictions / risques)
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